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ROZDZIAL VI

WARTOSC I UZYTECZNOSC

§ 1. Mozemy teraz przej$¢ do rozwazania, w jakiej mierze cena,
w danej chwili rzeczywiscie ptacona za dang rzecz, jest wyktadnikiem
korzysci wynikajacej z posiadania danej rzeczy. Zagadnienie to jest
bardzo szerokie i ekonomika mato bardzo ma o nim do powiedzenia,
lecz to, co ma do powiedzenia, posiada pewne znaczenie.

Widzieli§my juz, ze cena, jaka kupujacy ptaci za dana rzecz,
nie moze nigdy przekracza¢, a rzadko dochodzi do tej wysokosci,
przy ktorej gotéow bylby jeszcze raczej kupi¢ rzecz dana, niz z niej
zrezygnowacé; zadowolenie, ktore nabycie danej rzeczy sprawia kupu-
jacemu, przewyzsza tedy, na ogoét biorac, to, z ktoérego kupujacy
rezygnuje, pozbywajac si¢ sumy pienigznej, potrzebnej na nabycie
danej rzeczy; w ten sposob zakup daje mu nadwyzke zadowolenia.
Roznica pomigdzy cena najwyzsza, jaka kupujacy gotow bylby jeszcze
zaptaci¢ za rzecz dana, a cena, ktéra w rzeczywistosci ptaci, jest
miara ekonomiczna tej nadwyzki zadowolenia. Nadwyzka ta ma
pewne podobienstwo do renty; najlepiej ja jednak chyba nazywaé po
prostunadwyzka konsumenta (consumer'ssurplus).

Rzecz jasna, ze nadwyzki konsumenta, osiagnigte przy kupnie
réznych towardéw, nie sa jednakowe. Cena wielu rzeczy wygody i
zbytku jest znacznie nizsza od tej, jaka wielu ludzi wolatoby raczej
zaptaci¢, niz zrezygnowaé calkowicie z tych rzeczy; rzeczy te zatem
daja duze bardzo nadwyzki konsumenta. Dobrym przyktadem
takich rzeczy sa zapatki, sol, gazeta, znaczek pocztowy.

Te¢ korzys$é¢, jaka czlowiek osiaga przez kupno po niskiej cenie
rzeczy, za ktoére gotow bylby raczej da¢ wysoka ceng, niz sig bez
nich obywaé, mozna nazwaé¢ korzy$cia, wynikajaca z oko -
licznos$ci lub zalezna od otoczenia, lub (uciekajac sig do
wyrazu tacinskiego) od koniunktury. W tym rozdziale zada-
niem naszym begdzie zastosowaé pojgcie nadwyzki konsumenta
jako czynnik pomocniczy przy ocenianiu z grubsza pewnych korzysci,
ktore cztowiekowi daje jego otoczenie i koniunktura'.

! Termin ten jest przyjety i szeroko uzywany w ekonomice nie-
mieckiej i czyni zado$¢ potrzebie, odczuwanej silnie w ekonomice angiel-
skiej. Wyrazy ,,okolicznosci" i ,,otoczenie", jedyna mozliwe wyrazy
zastgpcze zamiast terminu ,koniunktura", wprowadzaja czasem w blad.
Przez koniunkturg, powiada Wagner (Grundlegung III wydanie, str.
387), ,rozumiemy caly ogét warunkéw technicznych, ekonomicznych, spo-
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§ 2. Aby nadaé precyzj¢ naszym pojgciom, rozwazmy jako przyktad
kupno herbaty na uzytek domowy. Wezmy, jako przyktad, cztowieka, ktory
przy cenie 20 szylingéw za funt bytby jeszcze sktonny kupowaé jeden

funt rocznie, przy cenie 14 szylingdéw — 2 funty, przy cenie 10 szylingow
— 3 funty, przy cenie 6 szylingdéw — 4 f., przy cenie 4 szyl. — 5 f., przy
cenie 3 szyl. — 6 f., a ktory przy rzeczywistej obecnej cenie 2 szyl. kupuje 7 f.

Mamy zbada¢ nadwyzke konsumenta, jaka czlowiek ten osiaga dzigki temu, iz
moze w rzeczywistosci kupowaé herbatg po 2 szyl. za funt.

Fakt, ze dany cztowiek gotéw bytby jeszcze kupi¢ funt herbaty po
cenie 20 szyl., dowodzi, ze catkowite zadowolenie, jakie mu daje ten funt,
jest rownie wielkie, jak to, ktore mogtby osiagnaé, wydajac 20 szyl. na inne
rzeczy. Gdy cena spada do 14 szylingdw, cztowiek ten moégitby, gdyby tak
chciat, kupowa¢ nadal tylko jeden, funt rocznie. Mogtby wowczas naby¢ za 14
szylingéw to, co byto dlan warte co najmniej 20 szylingdw; a zatem osiagnatby
nadwyzk¢ zadowolenia, warta dla niego co najmniej 6 szylingdw, lub, innymi
stowy, osiagnalby zysk konsumenta w wysokos$ci co najmniej 6 szylingdw.
Lecz faktycznie kupuje on z wtasnej woli drugi funt herbaty, wskazujac w
ten sposob, ze dla niego jest ten drugi funt herbaty wart co najmniej 14
szylingéw 1 ze te 14 szylingdw jest dlan odpowiednikiem uzytecznosci
dodatkowej drugiego funta. A zatem za 28 szyl. osiaga on to, co
warte jest dla niego co najmniej 20 szyl. + 14 szyl., to znaczy 34 szyl.
Nadwyzka zadowolenia, jaka otrzymuje, w kazdym razie nie zmniejsza si¢
przez kupienie drugiego funta, lecz zachowuje warto$§¢ co najmniej 6
szylingow. Catkowita uzyteczno$¢ tych dwoch funtéw ma warto$¢ co najmniej
34 szyl., za$ nadwyzka konsumenta, przezen osiagnigta, jest rowna co najmniej 6
szylingow'.

tecznych i prawnych, ktére w gospodarstwie spolecznym, opartym na, podziale
pracy i wlasnosci prywatnej — szczegOlniej wlasnosci prywatnej rzeczowych
srodkow wytworezych (prywatne posiadanie ziemi i prywatny kapital) — wyznaczaja
produkcje dobr, przeznaczonych na sprzedaz, popyt na nie i ich podaz, a zatem i
warto$¢, w szczegodlnosci za$ warto§¢ wymienng i ceng; przy tym wyznaczaja
przewainie zupelnie niezaleznie lub co najmniej w zasadzie niezaleznie od woli
wlasciciela, jego aktywnosci lub opieszatosci".

! Mozna podaé dalsze wyjasnienia tego twierdzenia, cho¢ faktycznie bedzie to
tylko powtérzeniem w innych stowach tego, co juz zostalo powiedziane. Znaczenie
warunku, podanego w tekscie, tego mianowicie zastrzezenia, ze nabywca kupuje
drugi funt herbaty z wlasnej woli, zrozumiemy, jezeli zwazymy, ze, gdyby mu
ofiarowywano towar po 14 szylingéw pod warunkiem, iz wezmie 2 funty, wowczas
mialby do wyboru jeden funt za 20 szyl., albo dwa funty za 28 szyl.; woéwczas to,
ze nabytby dwa funty, nie dowodziioby, Ze W jego mniemaniu drug1 funt ma dlan
warto$¢ wieksza.
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Fakt, ze kazdy dodatkowy zakup wplywa na uzytecznos$é
zakupdw, poczynionych przez kupujacego uprzednio, zostat juz uwzgledniony
przy uktadaniu tabeli i nie nalezy go juz bra¢ w rachubg po raz drugi.

Gdy cena spada do 10 szylingdéw, konsument moze, jezeli zechce,
nadal kupowaé tylko po dwa funty rocznie; wowczas za 20 szylingdw
bedzie nabywat to, co dla niego warte jest co najmniej 34 szylingi,
i osiagnie ta droga nadwyzke¢ korzy$ci, warto§ci co najmniej 14 szy-

niz o$miu szylingdéw. Jezeli za§ wprowadzimy wymieniony powyzej waru-
nek, to znaczy, jezeli kupuje drugi funt z wtasnej woli, ptacac zan 14
szylingdw, to dowodzi to, ze ten drugi funt jest dlan wart co najmniej
14 szylingdw. (Jezeli jedno ciastko kosztuje pensa, a siedem ciastek
kosztuje 6 pensow, i jezeli kupujacy bierze siedem, to wiemy, ze gotow
jest zaptaci¢ szostego pensa za szoste i siddme ciastko, lecz nie mozemy
powiedzied, ile gotow byl raczej zaptaci¢ za samo si6édme ciastko, niz
z niego zrezygnowac).

Zarzucaja czasem: w miar¢ jak konsument zwigksza swe zakupy,
zmniejsza si¢ nicodzowno$¢ potrzeb, ktore byly przyczyna poprzednich jego
zakupow, uzyteczno$¢ za$ tych zakupow sig¢ obniza, a co zatem idzie, nale-
zaloby stale poprawia¢ wczesniejsze czeSci naszej listy cen popytu i spro-
wadzaé je na nizszy poziom w miar¢ tego, jak przechodzimy do nizszych
cen (to znaczy, nalezatoby na nowo rysowac coraz to nizej krzywa
popytu w miarg, jak posuwamy si¢ na prawo). Lecz zarzut ten jest oparty
na niezrozumieniu planu i celu, z my$la o ktérym zostata sporzadzona
lista cen. Zarzut ten bylby stuszny, gdyby cena popytu, odpowiadajaca
kazdej poszczegodlnej ilosci funtow herbaty, przedstawiata przecigtna
uzyteczno$¢ tej ilosci. Gdyby konsument ptacit doktadnie 20 szyl. za jeden
funt, doktadnie 14 szyl. za drugi, wowczas placitby dokladnie 34 szyl. za
dwa, to znaczy przecigtnie 17 za kazdy. Ot6z, gdyby nasza lista uwzgled-
niata przecigtne ceny, ktore konsument gotdw bylby ptaci¢, i gdyby usta-
lita 17 szyl. jako ceng drugiego funta, wowczas bez watpienia musieli-
by$my catla liczbg poprawia¢ w miarg przechodzenia do cen nizszych. Gdy
bowiem konsument kupi trzeci funt, przecigtna uzyteczno$¢ dla niego
kazdego z trzech funtéow bedzie mniejsza, niz uzyteczno$¢, odpowiada-
jaca siedemnastu szylingom, faktycznie bowiem wyrazaé si¢ bedzie w sumie
14 szyl. 8 pensow, jezeli przyjmiemy, ze za trzeci funt zaplacitby 10 szy-
lingdw. Trudnosci tej unikamy zupelnie, jezeli sporzadzimy listg cen popytu
wedlug przyjetego tutaj planu, z ktorym zgodnie drugiemu funtowi, naby-
temu przez konsumenta, przypisuje si¢ warto$¢ nie 17 szylingow, ktore odpo-
wiadaja przecigtnej wartosci kazdego poszczegdlnego funta z quantum
ogoblnego, wynoszacego 2 funty, lecz 14 szylingéow, ktore, odpowiadaja
dodatkowej uzytecznos$ci, jaka drugi funt ma dla niego. Ta ostatnia pozo-
staje bez zmiany i wowczas, gdy konsument nabedzie trzeci funt, dla kto-
rego miarg dodatkowej uzytecznos$ci bedzie 10 szyl.

Pierwszy funt byt dla nabywcy prawdopodobnie wart wigcej, niz 2
szylingi. O tym wiemy tylko to, ze nie byt on dla nabywcy wart mniej.
Prawdopodobnie nawet przy tej cenie nabywca osiagnat pewien maty zysk. Z
kolei drugi funt byt prawdopodobnie wart dla niego wigcej, niz 14 szy-
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lingdw. Lecz w rzeczywistosci nabywca woli kupi¢ trzeci funt; ponie-
waz czyni to z wtasnej woli, wiemy przeto, ze kupujac, nie zmniejszyt
nadwyzki korzysci. Teraz za 80 szyl. otrzymuje trzy funty, z ktérych
pierwszy wart jest co najmniej 20 szyl., drugi 14 szyl., trzeci 10 szyl.
Catkowita uzyteczno$¢ tych trzech funtow wyraza si¢ co najmniej
suma 44 szyl.; nadwyzka konsumenta rowna jest co najmniej 14
szylingom. Gdy wreszcie cena spadta do dwoéch szylingéw, nasz
konsument kupuje siedem funtéw, ktore, wzigte kazdy z osobna, sa
dlan warte odpowiednio nie mniej, niz 20 szyl., 14 szyl., 6 szyl., 4
szyl., 3 szyl. i 2 szyl., czyli razem 59 szylingéw. Ta suma jest dla
niego miara catkowitej uzytecznosci tego quantum herbaty; ,,nadwyzka
konsumenta" jest tu co najmniej r6éznica pomigdzy ta suma 59
szylingéw a 14 szylingami, ktére w rzeczywistosci placi za te 7
funtow; nadwyzka ta wynosi wigc 45 szyl. Ta réznica jest nadwyzka
warto$ci zadowolenia, ktore osiaga, kupujac herbatg, w stosunku do
tego zadowolenia, ktore mogtby osiagnac, wydajac 14 szyl. na pewne
rozszerzenie swych zakupow innych dobr, ktérych nie uwazat za
stosowne kupowaé¢ w wigkszej ilo$ci przy cenach obecnych i ktoérych
dalszy zakup przy tych cenach nie datby mu ,nadwyzki
konsumenta". Innymi slowy nadwyzke wartosci, réwna 45 szyl.,
zawdzigcza tu konsument koniunkturze, przystosowaniu $rodowiska do
jego potrzeb, co si¢ tyczy wlasnie herbaty. Gdyby przystosowanie
to przestato istnie¢ i herbaty nie mozna byto naby¢ za zadna ceng,
konsument nasz ponidstby strat¢ korzys$ci, réowna co najmniej tej
korzys$ci, ktora mogtby osiagnaé, wydajac dodatkowa sumg 45 szyl. na
nadprogramowy zakup rzeczy, ktore dla niego miatyby wartosé, rowna
doktadnie cenie, ktéra za nie zaptacit'.

lingéw. W tej sprawie wiemy tylko tyle, ze byt wart co najmniej 14 szy-
lingéw, a nie byt wart 20 szyl.; tutaj wigc osiagnal on nadwyzke zado-
wolenia, odpowiadajaca co najmniej 6 szyl., prawdopodobnie jednak cokol-
wiek wigksza. Zygzakowata linia tego rodzaju powstaje zawsze, o czym
wiedza matematycy, gdy obserwujemy skutki znacznych zmian, takich
wtaénie, jak na przyklad spadek ceny z 20 na 14 szyl. za funt. GdybySmy
byli rozpoczgli od bardzo wysokiej ceny i nastgpnie przechodzili do cen
nizszych poprzez zmiany, praktycznie biorac nieskonczenie mate (jedna
czwarta pensa na funcie), i gdyby$Smy obserwowali bardzo mate zmiany
w konsumpcji danego cztowieka, wynoszace maty utamek funta w danym
okresie, to zygzak ten zniknalby z wykresu.

! Prof. Nicholson (Principles of Political Economy tom I i Economic Journal
tom IV), zrozumiawszy btednie istote nadwyzki konsumenta, podnidst
przeciw niej wiele zarzutow, na ktéore w tym samym Economic Journal
odpowiedziat prof. Edgeworth, Nicholson powiada: ,,Co na tym zyskamy,
jezeli powiemy, iz uzyteczno$¢ dochodu rocznego, wynoszacego 100 funtow
ma warto$¢ (powiedzmy) 1000 funtow rocznie?" Nic na tym bySmy
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§ 3. Podobnie, gdybysmy pomingli na chwilg ten fakt, iz ta
sama suma pienigdzy jest wyktadnikiem roznych ilo$ci przyjemnosci
dla réznych ludzi, to mogliby$my mierzy¢ nadwyzke zadowolenia,
ktora daje sprzedaz herbaty, powiedzmy, na rynku londynskim, za po-
moca roéznicy pomigdzy suma ogdlna, cen, przedstawionych w doktadnej
liscie cen popytu na herbate, a jej cena sprzedazy .

nie zyskali istotnie. Inna rzecz, gdyby$Smy, porownujac zycie w Centralnej
Afryce z zyciem w Anglii, powiedzieli, iz jakkolwiek rzeczy, ktore w
Centralnej Afryce mozna kupi¢ za pieniadze, sa, by¢ moze, przecigtnie
jednakowo tanie tu i tam, to jednak tam wielu rzeczy kupi¢ w ogdle nie
mozna, i ze tam cztowiek, majacy tysigc funtow szterlingdw rocznie, nie
zyje tak dobrze, jak cztowiek, majacy 300 lub 400 funt. w Anglii. Jezeli
kto$ ptaci pensa za przejScie przez most i oplata ta skraca mu droge, ktora
musiatby nadlozy¢ i ktora kosztowalaby szylinga, to nie moéwimy, ze pens
jest wart szylinga, lecz ze pens wraz z korzys$cia, jaka daje most (ktory
jest momentem sktadowym koniunktury danego cztowieka), przedstawial
dla niego w danej chwili warto$¢ szylinga. Gdyby most zostal zniesiony
wlasnie w tym dniu, w ktorym go podrézny potrzebowal, wowczas podrézny
ponidstby stratg rowna co najmniej jedenastu pensom.

Rozwazmy tedy krzywa DD’ popytu na herbat¢ na ponizszym rynku.
Niechaj OH oznacza ilo$¢, sprzedawang na tym rynku w okresie rocznym
po cenie, oznaczonej przez AH; przy czym rok jest wzigty za jednostke
czasu. Wzigwszy jaki$ punkt M na OH, przeprowadzmy MP prostopadle do
gory, do spotkania z krzywa w P, i przetnijmy ja prosta, rownolegta do
Ox, wyprowadzong z punktu A. Przypu$cimy, ze poszczegdlne ilosci funtow
sa umieszczone w porzadku zaleznym od intensywno$ci potrzeby rdznych
nabywcow, miara intensywnosci potrzeby kupujacego poszczegdlny funt jest
cena, ktora jest gotow jeszcze zaptaci¢ za ten funt. Figura informuje nas, ze
quantum OM moze by¢ sprzedane po cenie PM i ze przy wyzszej cenie
nie mozna juz sprzedaé takiej ilosci. Musi wigc by¢ taka jednostka, ktora
chce kupi¢ wigcej po cenie PM, niz kupitaby po wyzszej cenie. Mozemy
uwazaé, ze ilo$¢ funtow, reprezentowana przez odcinek OM, zostata sprzedana
tej wiasnie jednostce. Przypusémy, na przyktad, ze PM przedstawia cztery
szylingi, OM za$§ milion funtow. Kupujacy, o ktéorym mowa w tekscie, gotow
jest kupi¢ piaty funt herbaty po cenie czterech szylingdw; mozemy
powiedzie¢: milionowy funt zostat jemu wtasnie sprzedany. Jezeli AH, a wigc i
RM, przedstawia dwa szylingi, to nadwyzka konsumenta, osiagnigta z

milionowego funta (OM-tego) jest réwna PM minus
9 RM, czyli czterem szylingom, ktére kupujacy ten funt
herbaty gotow bytby nadptaci¢ ponad RM, czyli
ponad dwa szylingi, ktore w rzeczywistosci placi.
Przypusémy teraz, ze zostal zbudowany bardzo waski
rownoleglobok, ktorego wysokoscia jest PM, a
podstawa odcinek wzdtuz Ox, stanowiacy miare

° iﬂ "o jednostki, czyli jednego funta herbaty. Wowczas
[ m w = bedzie rzecza wskazana uwaza¢ za miar¢ ceny nie
Fig, 10. matematyczng linig¢ prosta, pozbawiona grubosci, jak

na przyktad PM, lecz bardzo waski rownolegtobok lub,
jezeli tak mozna powiedzie¢, gruba lini¢ prosta,
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Analiza ta z jej nowymi terminami i wielkim technicznym
aparatem wydaje si¢ na pierwszy rzut oka czym$ wydumanym,
sztucznym i nierzeczywistym. Jednak po dokladniejszym zbadaniu
okaze sig, ze nie wprowadza ona zadnych nowych trudnosci i nowych
zatozen, lecz jedynie wyprowadza na $wiatlo dzienne trudnos$ci i
zatozenia, ukryte w potocznym jezyku rynku. Albowiem w tym, jak i w
innych przypadkach, pozorna prostota zwrotoéw potocznych przestania
rzeczywista ztozonos¢; jest tez obowiazkiem nauki ujawnié¢ tg ukryta
ztozono$¢, spojrze¢ jej w oczy i zmniejszy¢, o ile to tylko mozliwe, tak
izby$my mogli pdzniej uporaé¢ si¢ zwycigsko z trudnosciami, ktoérych
nicjasna my$l i mowa potoczna nie byly w stanie przezwycigzy¢.

Moéwi sig pospolicie w zyciu potocznym, ze cena, ktora cztowiek
ptaci za dana rzecz, nie jest miara jej rzeczywistej wartosci dla niego:
ze jakkolwiek wydaje, na przyktad, znacznie wigcej na herbatg, niz
na so6l, to jednak so6l ma dla niego wigksza rzeczywista wartosé, i ze
statoby si¢ to rzecza jasno widoczna, gdyby zostat pozbawiony soli.
Mysli tej zostaje tylko nadana §cista forma techniczna, gdy si¢ mowi,
zenie mozna bra¢ uzyteczno$§ci krancowej jakie-
go$ dobra za jejuzytecznos$¢ catkowita. Jezelijaka$

ktorej szerokos$¢ jest réwna diugosci odcinka, odpowiadajacego jednostce
danego towaru, czyli w danym razie funtowi herbaty. W ten sposob powie-
dzieliby$my, ze catkowite zadowolenie, osiagnigte z OM-tego funta her-
baty, przedstawia gruba linia prosta MP; ze ceng zaptacona za ten funt
przedstawia gruba linia prosta MR, a zysk konsumenta, osiagnigty z tego
funta, — gruba linia prosta RP. Teraz przypusémy, ze takie waskie rowno-
legtoboki lub grube linie proste sa przeprowadzone dla wszelkich mozli-
wych polozen M pomigdzy O i H, tak, iz kazdemu funtowi herbaty odpo-
wiada jeden rownolegtobok. Kazda gruba linia prosta, przeprowadzona tak,
jak MP, od punktu na Ox do przecigcia z krzywa popytu, bedzie przedsta-
wiata sum¢ zadowolenia, ktora daje jeden funt herbaty; wszystkie te linie
razem wzigte zajma i dokladnie wypetnia cate pole DOHA. Mozemy zatem
powiedzie¢, ze pole DOHA przedstawia catkowita sume zadowolenia, osiag-
nigta z konsumpcji herbaty. Dalej kazda z prostych linii, poprowadzonych tak,
jak MR, od punktu, lezacego na Ox w gore do przecigecia z AC, przedstawia
ceng, w rzeczywistosci zaptacong za jeden funt herbaty. Te proste linie, razem
wzigte, tworza pole COHA: pole to przedstawia zatem catkowita sume, zapta-
cong za herbatg. Wreszcie kazda z prostych linii, przeprowadzonych tak, jak
RP, z punktu na AC wzwyz do przecigcia z krzywa popytu, przedstawia cat-
kowity zysk konsumenta, osiagniety na herbacie, gdy cena jest AH. Powta-
rzamy tu raz jeszcze, ze ta miara geometryczna jest suma miar korzysci, ktore
dadza si¢ mierzy¢ wedtug jednej skali jedynie pod tym warunkiem, iz zostanie
przyjete zatozenie, zrobione w tekscie. Jezeli tego zatozenia nie przyjmiemy,
to pole przedstawia jedynie sumg zadowolen, ktorych poszczegdlne quanta
nie sg $cisle wymierzone. Tylko wtedy, gdy przyjmiemy to zatozenie, pole
tej figury bedzie miarg catkowitej czystej korzysci, osiagnigtej przez roz-
nych nabywcow z kupna herbaty.
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grupa rozbitkoéw, ktora oblicza, ze ja odnajda nie wczesniej, jak
po roku, ma rozdzieli¢ kilka funtéw herbaty i takaz sama ilos¢ soli,
to sol bedzie miata dla niej wigksza wartosc¢; jezeli bowiem cztowiek
ma otrzymac¢ na caty rok zaledwie kilka uncji soli, to uzyteczno$¢ kran-
cowa uncji soli bedzie dlan wigksza, niz uncji herbaty w tych samych
okolicznoséciach. Natomiast w okolicznosciach zwyktych, gdy cena soli
jest niska, kazdy kupuje jej tyle, ze jeszcze jeden dodatkowy funt
dalby mu matla nadwyzke zadowolenia: catkowita uzytecznos¢ soli
jest dla kazdego czlowicka w tych warunkach bardzo duza, lecz uzy-
teczno$¢ krancowa — mata. Z drugiej strony, poniewaz herbata jest
droga, wigkszo$¢ ludzi pije jej mniej i naparza ja dtuzej, nizby to
czynila, gdyby mozna bylo kupowac¢ herbatg po takiej cenie, jak sol.
Potrzeba herbaty u wigkszosci ludzi daleka jest od nasycenia: jej uzy-
teczno$¢ krancowa pozostaje wysoka i wigkszos¢ ludzi gotowa bytaby
zaptaci¢ za dodatkowa uncje herbaty tyle, co za dodatkowy funt soli.
Potoczne powiedzenie, od ktoregoSmy rozwazanie to zaczgli, zawiera
te same mysli, ktoreSmy dalej rozwingli, lecz nie stwierdza w tak
Scistej i okreslonej formie, jaka winno mie¢ twierdzenie, ktoére ma
by¢ czesto stosowane w dalszym toku rozwazan. Uzywanie termindw
technicznych poczatkowo nie pomnaza w niczym wiedzy, lecz daje
moznos$¢ ujecia dobrze znanych wiadomos$ci w zwigzlta forme, w ktorej
wiedza ta latwo moze stuzyé jako podstawa dla dalszych badan'.
Rzeczywista warto$¢ danej rzeczy mozna rozwazac nie tylko w
odniesieniu do poszczegodlnej osoby, lecz w odniesieniu do ludzi w
ogdle; w tym wypadku naturalng rzecza byloby zatozenie, iz kazde
zadowolenie wartoéci jednego szylinga dla jednego Anglika jest rowne
zadowoleniu wartos$ci jednego szylinga dla innego Anglika; zatozenie
to nalezaloby bra¢ jedynie jako punkt wyjscia, jako stuszne, poki
przypuszczenie przeciwne nie zostanie dowiedzione. Lecz kazdy rozu-
mie, ze taka metoda postgpowania bylaby rozumna jedynie wtedy,

! Harris (On Coins 1757), powiada: ,Na ogot biorac, rzeczom przypi-
suje si¢ wartos¢ nie wedhug tego, jaka maja rzeczywista rolg w zaspo-
kajaniu koniecznych potrzeb czlowieka, lecz raczej w zaleznosci od ilosci
ziemi, pracy i wyszkolenia, ktore sa potrzebne do ich produkcji. W zalez-
nosci od tych ilosci odbywa si¢ wymiana jednych rzeczy na inne; ta
wilasnie skala jest gtowna podstawa oceny wigkszosci rzeczy. Woda ]est
bardzo uzyteczna, a przeciez zazwyczaj ma warto$¢ malq lub prawie
zadnej, a to dlatego, ze prawie wszedzie woda znajduje si¢ w takiej obfi-
toci, iz nie moze by¢ przedmiotem prywatnego posiadania; kazdy moze
mie¢ jej tyle, ile mu jej potrzeba, bez zadnego innego wydatku, procz
wydatkowania pewnego quantum energii na przyniesienie Jej. Z drugiej
strony diamenty, wobec tego, iz sa bardzo rzadkie, maja duza wartosc¢,
cho¢ male zastosowanie".
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gdyby przypuscié, ze konsumenci herbaty i soli naleza do tej samej
klasy spotecznej i ze pomigdzy nimi sg ludzie o wszelkich mozliwych
temperamentachl.

Rozwazanie to zwraca nasza uwage na fakt, iz zadowolenie,
ktore ma warto$¢ jednego funta dla przecigtnego biednego cztowieka,
jest czym$ znacznie wigkszym, niz zadowolenie, ktore ma warto$¢
jednego funta dla przecigtnego cztowieka zamoznego. I gdybysmy
zamiast porownywac herbatg i sol, rzeczy uzywane w duzej ilosci
przez wszystkie klasy spoteczne, poréwnali jedna z tych rzeczy
z winem szampanskim lub ananasami, to poprawka, ktora nalezaloby
uczyni¢ z tego powodu, bytaby wigcej, niz znaczna: zmienitaby ona
caty charakter obliczen. W czasach dawniejszych wielu mgzow stanu,
a nawet niejeden ekonomista, nie zwracato naleznej uwagi na rozwa-
zania tego rodzaju, szczegdlniej przy uktadaniu taryf podatkowych;
ich stowa i czyny zdawaly si¢ wskazywaé¢ na brak sympatii dla cier-
pien ludzi biednych, cho¢ czgsciej byly one po prostu wyrazem nie-
rozumienia rzeczy.

Na ogoét jednak faktycznie rzecz si¢ tak przedstawia, ze znaczna
wigkszo$¢ zjawisk, ktérymi zajmuje si¢ ekonomika, dotyczy w jedna-
kowej prawie mierze wszystkich klas spotecznych, tak, iz tam, gdzie
miara pieni¢zna zadowolenia, wywotanego przez dwa rozne fakty,
jest rowna, tam na ogoél nie ma wielkiej réznicy pomigdzy iloscia zado-
wolenia w obu wypadkach. Wtasnie wobec takiego stanu rzeczy $ciste
mierzenie nadwyzki konsumenta w obrgbie jakiego$ rynku nabrato
juz duzego teoretycznego znaczenia i moze si¢ sta¢ rzecza bardzo
wazna w praktyce.

Trzeba jednak zauwazy¢, ze ceny popytu, wedtlug ktérych oce-
niamy calkowita uzyteczno§¢ dobr i nadwyzke¢ konsumenta, rozwazali-
$my, przypuszczajac, iz inne warunki pozostaja niezmienne, podczas
gdy cena jednego wtasnie rozwazanego dobra si¢ podnosi: gdy za$
catkowita uzytecznosé¢ dwoch dobr, majacych to samo zastosowanie,
zostanie obliczona wedtug tej samej metody, nie bedziemy mogli

! Mozna sobie wyobrazi¢ ludzi o wysokiej wrazliwosci, ktorzy cier-
pieliby szczegdlniej z powodu braku badz soli, badz herbaty, lub takich,
ktorzy sa ogodlnie wrazliwi i ktorzy cierpieliby bardziej z powodu utraty
pewnej okre$lonej czgsci swych dochodéw, niz inni w tym samem poto-
zeniu. Przyjmujemy jednak, ze takie roznice indywidualne moga by¢ pomi-
nigte, rozwazaliSmy bowiem kazdorazowo przecigtna wielkiej ilosci ludzi.
Zreszta koniecznym mogtoby si¢ okazac¢ zbadanie, czy byly jakie$ szcze-
gblne racje do przypuszczenia, iz ci, ktorzy, powiedzmy, zrobili najwigkszy
zapas herbaty, byli ludzmi szczegdlnie wrazliwymi. Gdyby to bylo mozliwe,
wowczas nalezatoby to wzia¢ w rachubg przed zastosowaniem rezultatow
analizy ekonomicznej do praktycznych zagadnien etyki i polityki.
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powiedzie¢, ze calkowita uzyteczno$¢ obu dobr razem jest rowna sumie
catkowitej uzytecznosci kazdego z nich z osobna'.

§ 4. Istota naszego rozumowania nie zmienitaby sig, gdybysmy
wzigli w rachubg to, ze im wigcej kto$ na jaka$ rzecz wydaje, tym
mniejsze pozostaja mu $rodki na nabycie dalszych iloéci tych samych
rzeczy lub na inne rzeczy, i ze tym wigksza jest dla niego wartos¢
pieniadza. Wyrazajac si¢ technicznie: kazdy nowy wydatek zwigksza
dla wydatkujacego krancowa warto$¢ pieniadza. Lecz jakkolwiek
istota naszego rozumowania nie zmienitaby sig, forma jego stataby sig
bardziej zawita, przy tym nie byloby z tego zadnego zysku, mato jest
bowiem zagadnien praktycznych, w ktorych poprawki, jakie tu nale-
zatoby zrobi¢, moglyby mieé jakiekolwiek znaczenie %

! Pewne wieloznaczne zwroty w poprzednich wydaniach nasungty,
zdaje sig, niektorym czytelnikom mysl, ze jestem przeciwnego zdania. Aby
doda¢ catkowita uzyteczno$§¢ wszystkich dobr, tak, izby ta droga otrzy-
mac¢ sumg catkowitej uzytecznosci wszelkiego bogactwa, trzeba koniecznie
uciec si¢ do najbardziej subtelnych wzoréw matematycznych. Proba
zastosowania tych metod do tego zagadnienia doprowadzila mnie do
przekonania, ze, jezeli nawet zadanie to teoretycznie jest wykonalne, to
jednak rezultat musiatby by¢ obciazony tak wielka iloscia hipotez
ograniczajacych, iz bylby praktycznie bezwarto$ciowy.

Zwracali$my juz uwage na to, ze dla pewnych celow nalezy
taczy¢ takie rzeczy, jak herbata i kawa, w jedna grupe, jako jeden rodzaj
dobr; rzecz oczywista, ze, gdyby herbata stata si¢ niedostgpna, ludzie
zwigkszyliby swa konsumpcje kawy i vice versa. Strata, jaka by ludzie po-
niesli, gdyby zostali pozbawieni zarowno herbaty, jak kawy, bytaby wigk-
sza, niz suma strat, poniesionych wskutek pozbawienia kazdej z tych rze-
czy z osobna. A zatem calkowita uzyteczno$¢ herbaty i kawy jest wigksza,
niz suma catkowitej uzytecznosci herbaty, obliczonej na zasadzie przypu-
szczenia, iz na rynku jest do nabycia rowniez i kawa, oraz catkowitej
uzytecznosci kawy, obliczonej na zasadzie podobnego przypuszczenia, jak
co do herbaty. Tej trudnosci mozna teoretycznie unikna¢, taczac oba
wspotzawodniczace" dobra razem w jednej wspolnej tabeli popytu. Z dru-
giej strony, jezeli obliczylibySmy calkowita uzytecznos$¢ opatu, biorac pod
uwagg to, iz bez niego nie moglibySmy mie¢ goracej wody do naparzania
herbaty, policzyliby$my niektore rzeczy dwukrotnie, gdyby$my dodali do
tej uzytecznos$ci opatu catkowita uzytecznos$¢ lisci herbacianych, obliczona
wedlug tej samej metody. Podobnie catkowita uzyteczno$é pszenicy obej-
muje uzyteczno$¢ ptugéw i obu tych uzyteczno$ci nie mozna do siebie
dodawacé, jakkolwiek mozna rozwazaé catkowita uzyteczno$¢ ptugow
w zwiazku z jednym zagadnieniem, a uzytecznos$¢ pszenicy — w zwiazku
z innym. Inne strony tych trudnosci rozwazam w ksigedze V, rozdziat VI.

Patten ktadt nacisk na druga z nich w kilku interesujacych pismach.
Lecz w swej probie wyrazenia sumy uzytecznosci wszelkich form bogactwa
przeoczyt on, jak si¢ zdaje, wiele trudnosci.

Wyrazajac si¢ w jezyku matematycznym, elementy pominigte
nalezalyby, ogolnie biorac, do wielkosci nieskonczenie matych drugiego
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Sa jednak pewne wyjatki. Tak, na przyktad, jak to wykazat Sir
R. Giffen, wzrost ceny chleba czyni tak wielki wylom w zasobach
biedniejszych rodzin robotniczych i podnosi dla nich uzytecznos$¢ kran-
cowa pieniadza w tym stopniu, ze zwyzka ta zmusza je do zreduko-
wania swej konsumpcji migsa i bardziej kosztownych pokarmow
macznych; wobec tego za$§, ze chleb pozostaje jeszcze najtanszym
pozywieniem, jakie moga zdoby¢ i chca spozywac, przeto spozywaja
go wigcej, a nie mniej. Lecz takie wypadki sa rzadkie; gdzie sig je
spotyka, trzeba rozwazaé je oddzielnie.

WspominaliSmy juz, ze nie mozemy przewidzie¢ $cisle, jaka
ilo§¢ danej rzeczy kupowaliby ludzie przy cenach bardzo réznych
od cen, ktore zazwyczaj za nie placa; innymi stowy, nie mozna prze-
widzie¢, jakie bylyby ceny popytu na dana rzecz przy sprzedazy ilosci
bardzo réznych od tych, ktére zazwyczaj sa sprzedawane. Wskutek
tego nasza lista cen popytu jest poza obrgbem cen zwyklych oparta
jedynie na przypuszczeniach; to tez najlepiej nawet przeprowadzone
oceny catkowitego quantum uzytecznos$ci jakiej§ rzeczy moga by¢
w znacznym stopniu bigdne. Ta trudno$¢ jednak nie ma wielkiego
znaczenia praktycznego, gtowne bowiem zastosowania teorii nadwyzki
konsumenta dotycza takich zmian, ktére towarzyszylyby zmianom
ceny omawianego dobra, niewiele wykraczajacym poza obrgb cen
zwyktych; to znaczy, wymagaja one tylko takich danych, ktérymi w
dostatecznej mierze rozporzadzamy. Te uwagi stosuja si¢ szczegolniej
do przedmiotéw koniecznej potrzeby .

rz¢du. Stuszno$¢ dobrze znanej metody naukowej, ktora elementy te kaze
pomija¢é, nie podlegalaby zadnej watpliwosci, gdyby nie zakwestionowat jej
Nicholson. Krétka odpowiedz dat mu Edgeworth w Economic Journal
za marzec 1899, dtuzsza odpowiedz zas Bacone w Giornale degli Economisti
za wrzesien 1894, o czym podaje wzmianke Sanger w Economic Journal,
marzec 1895.

Jak to zostalo wskazane w nocie VI Dodatku Matematycznego,
mozna by formalnie wziaé w rachubg zmiany uzytecznos$ci krancowej pie-
niadza, gdyby to bylo pozadane; byliby$my za$ do tego zobowiazani, gdy-
by$my probowali zsumowaé catkowite uzytecznosci wszystkich dobr.

' Pojecie nadwyzki konsumenta moze nam juz teraz byé w pewnej
mierze pomocne; gdy za$ nasza wiedza statystyczna posunie si¢ naprzod,
moze nam ono pomoc znacznie w rozwiazywaniu takich zagadnien, jak to
jak wielka szkodg przyniostoby spoteczenstwu podwyzszenie cta o szesc
pensow na funcie herbaty, lub podwyzszenie o 10% ceny frachtu kolejo-
wego. Wartos$¢ tego pojgcia mato zmniejsza si¢ przez to, iz nie ulatwitoby
nam obliczenia straty, jaka wyrzadzitoby cto 30 szylingéw za funt herbaty
lub dziesigciokrotne zwigkszenie ceny frachtu.

Powracajac do naszego ostatniego wykresu, mozemy rozwazania
powyzsze wyrazi¢ w sposOb nastgpujacy: jezeli A jest punktem na krzywej,
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§ 5. Pozostaja do rozwazenia sprawy innego rodzaju, ktore
tatwo przeoczy¢é przy ocenianiu zaleznos$ci dobrobytu od bogactwa
materialnego. Z jednej strony szczg$cie jednostki czgsto zalezy wigcej
od jej wtasnego zdrowia fizycznego, duchowego i moralnego, niz od
jej warunkow zewngtrznych; po drugie, wiele z tych warunkéw, ktore
maja nawet duze znaczenie dla rzeczywistego jej szczg$cia, tatwo
przeoczy¢, sporzadzajac inwentarz jej bogactwa. Wiele z posréd tych
warunkow — to wolny dar natury, i te mogltyby by¢ rzeczywiscie
pominigte bez wielkiej szkody, gdyby zawsze byly te sanie dla wszyst-
kich ludzi, lecz w rzeczywisto$ci sa one rézne, zaleznie od miejsca
i czasu. Wigkszo$¢ tych warunkéw jednak — to sktadniki bogactwa
zbiorowego, czgsto pomijane przy obliczaniu bogactwa indywidual-
nego; nabieraja one jednak znaczenia, gdy poréwnujemy roézne czg$ci
nowoczesnego $wiata cywilizowanego, a jeszcze wigkszego znaczenia
wtedy, gdy porownujemy czasy obecne z dawniejszymi.

Dziatania zbiorowe, majace na celu zabezpieczenie ogoélnego
dobrobytu (jak na przyktad o$wietlenie i zaopatrzenie ulic w wodg)
beda przedmiotem diuzszych rozwazan w koncu naszych dociekan.
Stowarzyszenia spotdzielcze, ktorych celem dziatalnos$ci jest nabywanie
towarow na spozycie osobiste, rozwingty si¢ w Anglii wigcej, niz gdzie
indziej; natomiast stowarzyszenia spotdzielcze, majace na celu zakup
rzeczy potrzebnych do prowadzenia przedsigbiorstwa, do niedawna
rozwijaly si¢ w Anglii bardzo opieszale. Oba rodzaje sto-

odpowiadajacym ilo$ci, ktora zazwyczaj jest sprzedawana na rynku, to
mozna zdoby¢ dane, wystarczajace do wykreslenia krzywej ze znos$na
poprawnos$cig na pewna odleglo$¢ po obu stronach punktu A; natomiast
rzadko mozna krzywa poprowadzi¢ z taka Scistoscia az do punktu D. Lecz
rzecz to praktycznie malej wagi, poniewaz w glownych praktycznych
zastosowaniach teorii wartosci rzadko zachodzitaby potrzeba uwzglednia-
nia ksztattu catej krzywej popytu, gdyby$my nawet ksztalt ten znali.
Potrzebujemy wtasnie tych danych, ktére mozemy zdoby¢, to znaczy
mniej wigcej $cistych danych co do ksztattu krzywej w sasiedztwie
punktu A. Rzadko zachodzi potrzeba okre$lania catego pola DCA; dla
wigkszo$ci naszych celéw wystarcza wiedzie¢, jakie zmiany tego pola
wywotatby ruch punktu A na przestrzeni matych odcinkéw krzywej w obu
kierunkach od tego punktu. Niemniej utatwi to nam nasze zadanie, jezeli
przyjmiemy prowizorycznie, jak to w czysto teoretycznych rozwazaniach
mamy wszelkie prawo czynié, ze krzywa jest przeprowadzona w calej
swojej rozciaglosci.

Szczegodlng trudno$é przedstawia ocena catkowitej uzytecznosci tych
dobr, ktéorych pewne quantum jest rzecza koniecznej potrzeby. Najlepsza
metoda oceny w tym wypadku jest odliczy¢ quantum, stanowigce przedmiot
koniecznej potrzeby, jako pozycj¢ oddzielna, i ocenia¢ calkowita uzy-
tecznos$¢ tylko tego quantum danego dobra, ktoére pozostanie po odjgciu
pierwszego. Musimy tu jednak pamigtac, ze zapotrzebowanie jakiej$ rzeczy
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warzyszen uwazaja niektérzy za stowarzyszenia spozywcze, lecz w rze-
czywisto$ci sa to stowarzyszenia, majace na celu zaoszczgdzenie wy-
sitku w pewnych dziedzinach wytworczo$ci, i badanie ich nalezy
raczej do nauki o produkcji, niz do nauki o konsumpcji.

§ 6. Mowiac o zaleznosci dobrobytu od bogactwa, mamy na
my$li nie niezmienny zasob bogactwa, lecz przyrost jego w okreslo-
nej jednostce czasu i jego w tymze okresie zuzycie. Zasob bogactwa,
ktory cztowiek posiada, daje przez to, iz si¢ go uzytkuje, i ze jest
zrédtem roznych przyjemnos$ci, pewien ,,przyrost zadowolenia", ktory
obejmuje tez zadowolenie, jakiego zrodtem jest samo posiadanie.
Natomiast pomigdzy ogdlnym quantum tych zasobéw, a suma zado-
wolenia zachodzi maly zwiazek bezposredni. Z tej to wtasnie racji
w tym i poprzednim rozdziale mowiliSmy o klasach ludzi bogatych,

$rednio zamoznych i biednych, ze posiadaja odpowiednio duze, $rednie
lub mate dochody, nie za$ duza, $rednia lub mata wlasno$é .

Stusznie powiada Daniel Bernoulli, ze punktem poczatkowym
zadowolenia, jakie daje cztowiekowi dochdd, jest moment, gdy dochod
ten wystarcza do podtrzymania zycia, ze za$ pozniej rOwne przyrosty
zadowolenia odpowiadaja réwnym przyrostom procentowym
dochodu; i, vice versa, w taki sam sposob zmniejsza sig
zadowolenie, gdy,zmniejsza sie dochod”.

jest w znacznej mierze zalezne od trudno$ci zdobycia rzeczy ja
zastgpujacych. (Poréwnaj note VI w Dodatku Matematycznym).
Porownaj notg VII w Dodatku.

2 To znaczy: jezeli trzydziesci funtéw szterlingéw przedstawia sume,
potrzebna niezbednie na pierwsze potrzeby, to zadowolenie z dochodu tutaj
bedzie mialo poczatek; gdy za$ dochod dosiggnie czterdziestu funtow, to
dodatkowy funt szterling zwigkszy o jedna dziesiata zadowolenie, ktore
daje nadwyzka dziesigciu szylingdw ponad minimum. Jezeli za$ dochod
wynosi 100 funtéw szterlingéow, to znaczy o 70 funtéw przewyzsza mini-
mum niezbedne, to bedzie potrzebny przyrost dochodu o 7 funtéw na to,
aby zadowolenie zwigkszylto si¢ o tyle, o ile przy dochodzie 40 funtow
zwigkszyto si¢ wskutek przyrostu rownego 1 funtowi; jezeli zas dochod
wynosi 10.000 funtéow, to potrzeba przyrostu rownego 1000 funtow, aby
powigkszy¢ zadowolenie o takie quantum, jak poprzednio (por. notg
VIII w Dodatku). Rzecz prosta, obliczenia te sa w znacznej mierze
przypadkowe, i trudno je przystosowa¢ do zmiennych warunkéw zycia
roznych jednostek. Jak to podzniej zobaczymy, systemy opodatkowania,
najbardziej rozpowszechnione obecnie, opieraja si¢ w gtoéwnych swych
zarysach na idei Bernoulli'ego. Dawniejsze systemy zabieraly biednemu
znacznie wigcej, nizby nalezalo wediug tego schematu; natomiast systemy
opodatkowania progresywnego, wprowadzane obecnie w réznych krajach,
oparte sa W pewnej mierze na przypuszczeniu, ze jednoprocentowy przyrost
dochodu bardzo znacznego w mniejszym stopniu powigksza dobrobyt
wtasciciela tego dochodu, niz jednoprocentowy przyrost dochodu matego,
— jezeli nawet zgodnie z zalozeniem Bernouilli’ego, zrobimy poprawke co
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Lecz po pewnym czasie nowe bogactwa traca czg¢s¢ swego uroku.
W czgsci jest to wynik tego, iz posiadacz si¢ z nimi oswaja; to jest
przyczyna tego, iz wygody i zbytki, do ktérych sig¢ przyzwyczailismy,
przestaja nam sprawia¢ przyjemno$¢, cho¢ utrata ich sprawia dos¢
duzag przykros¢. W czgsci za§ wynika to z tego, ze ze zwigkszeniem
si¢ bogactw czgsto przychodzi badz zmgczenie wiekiem, badZz co naj-
mniej zwigkszajace sig¢ przytgpienie nerwow, a nawet, byé moze,
powstaja przyzwyczajenia zyciowe, zmniejszajace zywotno$¢ fizyczna
i zdolno$¢ odczuwania przyjemnosci. W kazdym cywilizowanym
kraju istnieli wyznawcy nauki buddyjskiej, wedlug ktorej spokojna
pogodnosé jest najwyzszym ideatem zycia, a zadaniem kazdego madrego
cztowieka jest wykorzenienie ze swej natury mozliwie jak najwigkszej
ilosci potrzeb i pragnien. Wedtug tej nauki prawdziwe bogactwo polega
nie na obfitosci dobr, lecz na malej ilo§ci potrzeb. Na drugim krancu
stoja ci, ktorzy twierdza, iz rozwoj nowych potrzeb i pragnien jest
zawsze dobroczynny w skutkach, poniewaz pobudza ludzi do
wzmozenia dziatalnosci. Jak si¢ zdaje, popelniaja oni btad, ktory, jak
powiada Herbert Spencer, polega na przypuszczeniu, iz zycie jest dla
pracy, a nie praca dla zycia'.

do sumy na pierwsze potrzeby.

Zauwazymy tu mimochodem, ze z prawa ogdlnego, zgodnie z ktérym
uzyteczno$¢ przyrostu jednego funta szterlinga zmniejsza si¢ wraz ze
zwigkszeniem si¢ sumy juz posiadanej, wyplywaja dwie wazne zasady
praktyczne. Pierwsza: gra pociaga za soba strat¢ ekonomiczna nawet
wowczas, gdy prowadzona jest zupetnie uczciwie i na rownych dla wszystkich
grajacych warunkach. Jezeli na przyktad cztowiek, majacy szesSéset funtow
szterlingdéw, zaklada si¢ o sto funtow, to oczekuje, ze w wyniku gry otrzyma
zadowolenie albo odpowiadajace siedmiuset funtom szterlingom, albo
pigciuset; oczekiwanie to ma mniejsza warto$é, niz pewne oczekiwanie
zadowolenia, odpowiadajacego sze$ciuset szylingom, gdyz ex hypotesi rdznica
pomigdzy zadowoleniem, osiagnigtym z szeSciuset, a zadowoleniem,
osiagnigtym z pigciuset, jest wigksza, niz réznica pomigdzy zadowoleniem z
siedmiuset, a zadowoleniem z sze$ciuset funtéw. (Poréwnaj notg IX w
Dodatku, oraz Jevonsa 1. . rozdziat IV). Druga zasada jest prosta
odwrotno$cia pierwszej i glosi, ze na stusznych teoretycznych podstawach
oparte ubezpieczenie przed ryzykiem i niebezpieczenstwem jest zawsze zyskiem
ekonomicznym. Naturalnie, kazda instytucja ubezpieczeniowa po obliczeniu,
jaka, teoretycznie biorac, powinna by¢ skladka, dodaje do tego pewna sumg¢ na
procenty od kapitaldow i na pokrycie wlasnych kosztow pracy, do ktorych
czegsto nalezy zaliczy¢ bardzo obcigzajace pozycje na reklamy i na straty,
wynikajace z defraudacji. Pytanie, czy jest rzecza wskazana ptaci¢ sktadki
asekuracyjne, obciazone tymi dodatkowymi sktadnikami, mozna rozstrzygnac
tylko w kazdym poszczegdlnym wypadku oddzielnie. ' Pordéwnaj jego
odczyt p. t.: Gospel of Relaxation.
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W rzeczywisto$ci sprawa przedstawia sig, jak si¢ zdaje, w ten sposob, iz
przy takiej strukturze natury ludzkiej, jaka ona jest faktycznie, cztowiek szybko
si¢ degeneruje, o ile nie jest zmuszony do wykonywania jakiej$ cigzkiej pracy, do
pokonywania jakich$ trudnosci, i ze pewien energiczny wysitek jest potrzebny
dla zdrowia fizycznego i moralnego. Pelnia zycia polega na rozwoju i
dziatalnosci mozliwie jak najwigkszej ilosci mozliwie jak najwyzszych
wtadz i uzdolnien. Dazenie z zapatem do jakiegokolwiek celu daje intensywna
przyjemno$¢ bez wzgledu na to, czy tym celem bgdzie pomyslny rezultat w
interesach, czy postgp nauki lub sztuki, czy tez wreszcie polepszenie
warunkow i doli innych ludzi. Najbardziej tworcza praca wszelkiego rodzaju
czgsto musi waha¢ si¢ pomigdzy okresami wzmozonego wysitku, a okresami
zmeczenia i stagnacji, lecz dla zwyktych ludzi, dla tych, ktérzy nie maja zadnej
wielkiej ambicji, ani szlachetnej, ani niskiej, umiarkowany dochod, zdobyty
umiarkowang i uczciwg stalq praca, daje najkorzystniejsze warunki rozwoju tych
przyzwyczajen fizycznych, umystowych i duchowych, ktore jedynie
gwarantujg szczgscie.

We wszystkich klasach spotecznych zdarza sig, iz ludzie zle uzywaja
bogactwa. Jakkolwiek, biorac ogélnie, mozemy powiedzie¢, ze kazdy przyrost
bogactwa klasy robotniczej przyczynia si¢ do zwigkszenia pelni ludzkiego zycia i
uszlachetnia je, poniewaz zostaje zuzytkowany glownie na zado$cuczynienie
rzeczywistym potrzebom, to jednak nawet w zyciu rzemie$lnikow angielskich,
a, by¢ moze, jeszcze w wigkszym stopniu w krajach o nowej kulturze,
widzimy znaki tego, iz rozwija si¢ to niezdrowe pozadanie bogactwa, jako
srodka do osiagnigcia zewngtrznej wystawnosci, ktore byto glownym zrodiem
upadku klas zamoznych we wszystkich krajach cywilizowanych. Prawa,
skierowane przeciwko zbytkowi, nie osiagaly swego celu; byloby to jednak
wielkim zyskiem, gdyby poczucie moralne catej spotecznosci mogto sktoni¢ ludzi
do tego, izby unikali wszelkiego wystawiania na pokaz publiczny bogactwa
osobistego. Okazato$¢ i wspaniato$¢, rozwinigta madrze 1 wlasciwie, moze w istocie
by¢ zrédtem prawdziwych i warto§ciowych przyjemnosci; lecz przyjemnosci te
najwigeej bgda warto$ciowe, wtedy, gdy nie bgdzie w nich nic z préznosci
osobistej z jednej strony i zazdrosci z drugiej. Takimi sa przyjemnosci, ktorych
zrodtem sa publiczne budowle, parki, zbiory sztuk pigknych, publiczne gry i
zabawy. O ile bogactwo jest uzytkowane na to, aby zapewni¢ kazdej rodzinie
rzeczy, zaspokajajace jej potrzeby niezbedne, zyciowe i kulturalne, oraz obfita ilos¢
rzeczy uzytku spotecznego, dajacych wyzsze formy zadowolenia, o tyle zdobycie
bogactwa jest celem szlachetnym. Przyjemnosci, ktore daje bogactwo, bgda sig
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prawdopodobnie zwigkszaty z rozwojem wyzszych rodzajow aktywnosci,
ktorym stuzy i sprzyja bogactwo.

Gdy cztowiek zdobegdzie juz rzeczy niezbgdnej zyciowej potrzeby,
wowczas kieruje swe starania raczej ku temu, aby zwigkszy¢ pigkno
rzeczy posiadanych, niz ich liczbg i okazato$¢. Udoskonalenie pod
wzgledem artystycznego charakteru mebli i ubrania ¢wiczy wyzsze
wtadze tych, ktérzy je produkuja, i jest zrodlem wzrastajacego
zadowolenia dla tych, ktoérzy je uzytkuja. Lecz jezeli zamiast starac
si¢ o podwyzszenie skali pigkna, wydatkujemy nasze wzrastajace
zasoby pienigzne na to, aby powigkszy¢ ilo$¢ i ztozono$¢ naszych dobr
domowych, to nie osiagamy ta droga korzysci i trwatego zadowolenia.
Porzadek rzeczy na $wiecie bylby znacznie lepszy, gdyby kazdy
kupowat mniej, i rzeczy prostsze, i gdyby troszczyt si¢ przy wyborze
o ich rzeczywiste pigkno, starajac sig, rzecz prosta, otrzymaé rzecz w
dobrym gatunku w zamian za wydatkowane pieniadze, lecz przektadajac
kupno raczej nielicznych rzeczy, zrobionych przez bardzo dobrze ptatnego
robotnika, nad duza ilo$¢ rzeczy zrobionych zle przez robotnika zle
platnego.

Wychodzimy jednak poza granicg ksiggi obecnej. Rozwazanie
wptywu, jaki na dobrobyt ogdlny ma sposdob wydatkowania przez
jednostke jej dochodu, jest jednym z wazniejszych zastosowan
ekonomii do sztuki zycia i znajdzie tutaj miejsce dopiero na koncu
traktatu.



